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Bourgeois Global présente ses nouveautés et confirme ses ambitions pour
2025 : devenir le leader du solaire résidentiel

Créée en 2010 par Ronnie Chaine, Bourgeois Global est une marque francaise du groupe HRC
Environnement, spécialisée dans les solutions énergétiques renouvelables. Aprés avoir annoncé le
déploiement de son réseau de distribution, Bourgeois Global a présenté, lors du salon Be Positive 2025, ses
nouveautés produits et services.

Bourgeois Global poursuit sa transformation afin d’atteindre son objectif fixé en 2024 : devenir le leader du
solaire résidentiel en France.

Apreés avoir élargi son réseau de distribution, passant de 40 a 200 points de vente, la marque élue Marque
Préférée des Frangais dans la catégorie « panneaux solaires » a franchi un nouveau cap lors du salon Be
Positive 2025 qui s’est tenu du 25 au 27 mars a Lyon.

Pour répondre aux demandes croissantes de ses partenaires installateurs et aux évolutions réglementaires,
Bourgeois Global a présenté sa nouvelle gamme de produits 2025 ainsi qu’une offre de services repensée.

Comme nous le précise Patrice Malonni, président délégué du groupe HRC Environnement, filiale de la
société Téréva, la gamme 2025 est le fruit de plus d’un an de travail. Elle répondra aux attentes des clients en
proposant un écosysteme complet et exclusif couvrant 'ensemble des maillons de I'environnement solaire. Il
en précise les contours:



« A partir de juin 2025, tous les modules de la marque Bourgeois Global seront bas carbone. La réduction de
I'empreinte carbone de nos modules s’inscrit dans une démarche vertueuse en termes d’impact
environnemental. Cet choix est en corrélation avec I’'ADN et les valeurs de la marque. »

La confirmation de la nouvelle version de U'arrété S21 va rebattre les cartes du photovoltaique. La
marque a d’ores et déja anticipé ces évolutions qui semblaient inéluctables.

« Les solutions de stockage vont devenir incontournables. Notre nouvelle solution de stockage AURA, gamme
de 5KWH avec 25kWH sera disponible a partir de juin 2025.L’essor de ces systemes est assez récent et reste
mesuré car le budget était un réel frein pour les foyers.

Notre objectif est clair : rendre accessible a tous les ménages I'installation de systémes de stockage et ainsi
participer a la baisse de leur facture d’électricité. »

Ce salon a aussi permis a la marque de mettre en avant sa nouvelle solution de mobilité.

« La loi de la transition énergétique prévoit la fin des ventes de voitures a énergies fossiles carbonées d’ici
2040 et passe donc par le déploiement de la recharge électrique. Le lancement de la borne de recharge
résidentielle Bourgeois Global était donc une évidence. HELIA, viendra compléter la gamme et sera un
élément clé afin de maximiser 'autoconsommation et de répondre aux attentes du marché. »

Enfin toujours dans l'objectif d’'accompagner et d’optimiser la facture énergétique, les nouvelles solutions
d’ECS ont aussi été présentées : « la consommation en ECS (Eau Chaude Sanitaire) d’un foyer représente plus
de 30% de la facture d’électricité. Grace a son option PV Ready, la nouvelle version du NEPTUO va permettre
de réinjecter le surplus de production directement dans le ballon thermodynamique. »

La gamme 2025 sera donc la premiére a proposer a la fois du stockage électrique et du stockage thermique !




Un autre objectif de la marque pour 2025 est de placer davantage le client final au centre de ses
préoccupations. Le salon a ainsi été 'occasion de lancer officiellement le réseau « experts solaires Bourgeois
Global »

Expert solaire
Bourgeois Global

« Le marché du solaire a tellement évolué ces 2 derniéres années qu’il est important pour nous, en tant que
marque préférée des francais, de donner des repéres au client final.

La création de ce réseau est notre priorité sur l'offre de services pour 2025.

Accompagner, rassurer et aider le client final a lever tous les freins qui peuvent etre liés a un projet
d’installation solaire. Un service de proximité, de qualité au juste prix est la clé de la réussite de ce réseau. »

Portée par |'élargissement de son réseau de distribution et le lancement de ses innovations produits et
services, Bourgeois Global se profile comme la référence incontournable du solaire résidentiel !



A propos de Téréva
Téréva est le 3¥™ acteur national dans la distribution professionnelle en sanitaire - chauffage.

Filiale a 100% du groupe Martin Belaysoud, Téréva est spécialiste de la distribution de produits aux
professionnels du second-ceuvre technique du batiment : sanitaire, plomberie, génie climatique, solaire,
électricité, outillage et protection. Téréva emploie plus de 2 250 collaborateurs, est implanté sur 200 sites en
France (dont 6 plateformes logistiques) et a généré en 2024 un chiffre d’affaires de 765 M. Téréva accompagne
également ses clients dans la transition énergétique, en s'appuyant notamment sur I'expertise de deux sociétés
acquises récemment : NED en 2022, puis HRC Environnement en 2023.

Plus d’informations sur : https://www.martin-belaysoud.com/nos-enseignes/tereva/
Suivez-nous sur : LinkedIn

A propos de Bourgeois Global

Créée en 2010, Bourgeois Global est une marque de distribution francaise du bouquet de solutions
d’énergies renouvelables du groupe HRC Environnement.

Elle distribue des solutions énergétiques performantes et respectueuses de I'environnement.

Toutes les gammes répondent aux réglementations du marché Francais et aux exigences environnementales.

Bourgeois Global a été élue en 2023 Marque Préférée des Frangais dans la catégorie « Panneaux solaires ».

Plus d’informations sur : https://bourgeoisglobal.fr/

A propos d’HRC Environnement
HRC Environnement est une holding créée par Ronnie Chaine qui réunit I'ensemble des filiales et des activités
support en un écosystéme.

La filiale principale du groupe, SOLIPAC, est spécialisée dans la distribution de solutions énergétiques
renouvelables en BtoB (pompe a chaleur, solutions photovoltaiques, solution de mobilité). Elle s’appuie sur la
commercialisation d’une offre unique et sur mesure incarnée par “Le bouquet EnR”.

A propos du Groupe Martin Belaysoud

Leader frangais dans la distribution BtoB pour les secteurs du Bdtiment et de I'Industrie, le Groupe Martin
Belaysoud, propose une offre compléte articulée autour de huit enseignes spécialisées : Téréva, NED, Solipac,
Mabéo Industries, Fluides Service Technologies, Fluides Service Distribution, Crossroad Aciers et Grandbains.
Créé en 1829 a Bourg-en-Bresse, le Groupe est toujours contrélé a 100 % par la famille fondatrice, son
Président, Patrick MARTIN, en étant 'actionnaire majoritaire. Franck Bruel en est le Président du Directoire.
Martin Belaysoud exploite 242 sites en France et des filiales en Slovaquie et au Maroc, et emploie 2 930
salariés. Son chiffre d’affaires (1,04 milliard d’euros en 2024) connait une croissance forte et réguliere : + 35%
en 5 ans.

Plus d’informations sur : https://www.martin-belaysoud.com/



